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Descrierea CV-ului

Experienta

01.06.2012 - 01.09.2013

01.12.2013 - 01.08.2014

01.03.2008 - 01.06.2012

luliia Zinchenko

Tara sau orasul preferat:  Czechia

Salariu: De la 600 EUR
Programul de lucru Ocuparea integrala
offer.cv.ready-to- common.yes.label

relocate.label

Mam velké pracovni zkuSenosti s diagnostickou, terapeutickou a laboratorni technikou a to vcetné
zobrazovacich systémd. Pro mne neni problém najit spole¢nou fec s rliznymi lidmi, napfiklad s détmi,
dlichodci, kreativni mladezi, matkami na materské dovolené, muzi v oblecich. Jsem tolerantni k
homosexuallim, a proto dokdzu snadno komunikovat s gayi, lesbami a bisexualy. Zdkaznici moc miluji mdj
usmév a schopnost naslouchat a slySet. Jsem pripravena udélat vSechno, a jesté vic, kdyz budu védét, ze usili
pfinesou skute¢né vyhody pro spolecnost a zaméstnavatele, a samozfejmé, ze moje prace bude pak adekvatné
ocenovana. Mam rada nové vyzvy. Rada poznavam nové lidi a vyhledavam zajimavé obchodni pfipady. Jsem
zamérena na zékaznika, Uspésné dokonceni projektu pro mne je prioritou.

ADVENSUM, s.r.0., Moskva (500 - 999 zaméstnanc) velkoobchodni a maloobchodni prodej zdravotnické
techniky a spotifebniho materialu

Sales manager

- spoluprace s regiondlnimi centry (Kemerovsky, Permsky a Omsky regiony, federalni okruh Dalny vychod) - e-
mail, on-line a telefonickd komunikace, zjiStovani potreb. - podpora procesu prodeje - pinéni komercnich smiuv,
vystaveni fakturaci. - pfiprava zprav o prodeji - reporting (General Electric Medical Systems, Karl Storz, Olympus
Optical, Event Medical SPajunk GmbH Medizintechnologie)

FIRMA GALEN, a.s., Moskva (250 - 499 zaméstnanct) velkoobchodni a maloobchodni prodej laboratorni
techniky a spotfebniho materialu

vedouci tymu prace se zakazniky

- spoluprace s regionalnimi centry FIRMA GALEN, a.s. - pravidelna setkani s partnery a koordinatory. Zajisténi
efektivni vzajemné komunikace mezi regiony a centralou. Cerpani v regionech podnétd, namitek a pfipominek,
informovani o novych projektech - komunikace a jednani s klienty (zjiSténi pozadavk( a prani zakaznika a
pfiprava odpovidajicich nabidek) - pfiprava a vedeni prezentace produktt firmy - vedeni nesériového nakupu a
sluzeb o cca 5 pfimych podfizenych: planovani, fizeni a zaji§tovani optimalniho ndkupu ve svéfenych
komoditach (doprava, obaly, pomocné provozni prostiedky a veskeré sluzby) - planovani a monitoring projektt
podle planu (BECKMAN COULTER, Instrumentation Laboratory, SARSTEDT, Sebia, Virion-Serion) - feseni
konfliktnich situaci s dodavateli

MEDICINSKAJA KOMPANIJA, s.r.o0. (250 - 499 zaméstnanct) vyroba a prodej zdravotnické techniky
Sales manager, Product manager

Sales manager (03/09 — 06/12) - prace s komercnimi organizacemi v oblasti zdravotnické techniky - pfiprava
prezentaci a konkurenceschopnych nabidek - podpora procesu prodeje (registrace smluv, fakturace, poukézek,
prejimacich/predavacich protokold, kontrola zadavani verejnych zakazek) Product manager (10/08 - 03/09) -
Hirayama, 3M USA, Johnson & Johnson ASP - steriliza¢ni technika - konzultace zékaznikdm, zpracovani
objedndvky pro zékazniky - e-mail, on-line a telefonicka komunikace - vedeni seminar(, Gc¢ast na vystavach,
pfiprava prezentace, skoleni novych zaméstnancu. Product manager (03/08 - 10/08) - Biosciences,Audit
diagnostics,Thermo Fisher Scientific - laboratorni technika - konzultace zakaznikim, zpracovani objednévek -
komunikace s dodavateli (zadavani a kontrola verejnych zakazek)



